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Wybieraj taryfe sprzedawcy/ cennik
standardowy

—

ATTENTION

PLEASE

Podczas zawierania umowy sprzedawcy
kusza cennikami z dodatkowymi rabatami
oraz ustugami. Mowig o korzysciach jakie
przyniesie wybor oferty specjalnej. Niestety
w tych specjalnych cennikach wystepuje
comiesieczna oplata handlowa, ktora
podwyzsza cene w stosunku do
standardowego cennika.

Zobaczmy na przyktadzie standardowego
zuzycia w domu jednorodzinnym:

Cennik Cennik
Specjalny Standardowy
Zuzycie (kWh) 2000 2000
Stawka (z1/kWh) 0,5092 0,5101
Optata Handlowa 35.5 0
(zt/msc)
Koszt roczny (z1) 1444.,4 1020,2
Finalna stawka
(z1/kWh) 0,7222 0,5101 @
- -

*w kalkulacji nie uwzgledniono optat dystrybucyjnych. Podane stawki s3 stawkami brutto °

Nie ma standardowego cennika w ofercie?
Kazdy sprzedawca taki posiada, chociaz u
kazdego sprzedawcy moze nazywac si¢ inaczej.
Nalezy zapytac o cennik bez rabatow 1 optat
handlowych. We wniosku podawany jest na
samym koncu.. = 1IDOS




Dokladnie sprawdzaj co e
podpisujesz

Kazdy doskonale o tym wie i jest to wielokrotnie
powtarzane przy roznych okazjach, aby doktadnie
przeczyta¢c umowe. Warto zwrocic uwage na
najwazniejsze kwestie:

e / Na jaki okres zawarta jest umowa: okreslony
czy nieokreslony?

o/ Co stanie si¢ z umow3g po zakonczeniu
okresu trwania umowy?

« (Czy wumowie zawarty jest mechanizm
automatycznego przediuzenia umowy?

« (Czy wumowie jest dolgczony cennik na
ktorego podstawie bedziemy rozliczani?

o Jakie zapisy zawarte s3g w Ogolnych
Warunkach Umowy?

Dlaczego to jest takie wazne? Czesto
spotykamy sie z dokumentami, gdzie
umowa zawarta jest na czas
nieokreslony. Jednak na samym koncu
umowy, za Ogolnymi Warunkami
Umowy dotgczana jest informacja o
podpisanej ofercie 1 w jakim czasie nie
mozemy wypowiedzieC umowy. = IDOS




Dokladnie czytaj wszystkie
przychodzace pisma 1 maile od
sprzedawcow

Jeden z naszych klientow miat od lat niska
miesieczna oplate za energie (25 zt/miesigc).
Ostatnio otrzymat nowe prognozy, gdzie
miesieczna wynosita 280 zl. Skad taki wzrost?
Okazato sig, ze klient otrzymat pismo z ofertg
przedtuzeniowy, w ktorej mogt wybrac 3 opcje.
Na samym koncu otrzymanego pisma zawarta
byta informacja, ze w przypadku braku wyboru
automatycznie zostanie wprowadzona opcja,
gdzie optata handlowa wynosita 150 zl/miesigc.

Rozliczenie ma znaczenie E “EE'

Zazwyczaj w umowach ustalany jest 6 lub 12
miesieczny okres rozliczeniowy. Czesto nasi
klienci skarzg si¢ na otrzymywane prognozy.
Warto zapytac sprzedawce, czy jest mozliwosc
zmiany rozliczenia na na przyktad 2-miesieczny
na podstawie rzeczywistych zuzyc.
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Dobierz grupe taryfowa pod swoje
potrzeby

Warto poswiecic chwile 1 przeanalizowac zuzycie
w swoim domu. Jezeli najwieksze zuzycie
przypada na weekend, warto sprawdzic czy
Panstwa sprzedawca jak 1 dystrybutor posiada
taryfe weekendowa. Taka analize
przeprowadziliSmy dla naszego klienta, ktory
dzieki zmianie taryfy oszczedza.

Zuzycie Sprzedaz Dystrybucja
Taryfa | Strefa | ROK Suma | Oszczednosci
(kWh) | Stawka | Koszt | Stawka | Koszt

Gll1 gc?tl)z 5178 0,5092 |2636,64 | 0,1727 | 894,24 |3530,88

Strefa I 852 0,56604 | 477,46 |0,169863| 144,72

363,18
GI3 Strefall | 1020 0,8708 | 888,22 |0,296184 | 302,11 | 3167,7
Strefa
I 3306 0,3788 | 12562,31 | 0,031119 | 102,88
— *w kalkulacji podano stawki brutto
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